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Gikk over til Randem Media AS i 2001

Spesialitet: Skrive om håndverksfag

2012: Etablerte Bobilverden.no, basert på egne erfaring 
etter kjøp av bobil 4 år tidligere

Nå: Redaktør og utgiver Bobilverden.no

KNUT RANDEM

ANSATT SOM REDAKTØR FOR MALEREN FRA 1989



FACEBOOK VAR VIKTIG I 2012

HVORDAN SKAFFE LESERE?

Artikler ble aktivt delt og populariteten vokste raskt

I dag har vi nesten 38 000 følgere på Facebook, alder 50+

Høsten 2015 hørte vi antydninger om en ny strategi for Facebooks algoritmer

Nyhetsbrev ble vårt svar for i større grad eie leserne selv



Nyhetsbrevet inneholder tittel, bilde og ingress for alle 
saker vi har publisert siden forrige

I praksis minst 4 nye saker i hvert nyhetsbrev

Sakene fra forrige nyhetsbrev repeteres

Annonser: Både som toppbanner og mellom innlegg - 
selges separat eller som del av pakke

NYHETSBREV FRA 2016

SENDES TO GANGER I UKA 



Viktig at abonnentene meldte seg på selv

Pushet egen påmeldingsside på Fb

Egenannonse under alle artikler (tekst)

I dag 6 300 abonnenter - de mest lojale leserne

Stabil åpningsfrekvens over 60 %

Hittil i år 64 % åpningsfrekvens

ABONNENTER

FØRST MAILCHIMP, SÅ MAKE FRA 1. JANUAR 2024



–  Ingen fancy fonter

- Bruk fonter som er enkle å lese på små skjermer, eks Arial, Helvetica, Verdana

- Antall bilder er uviktig, men de må være «lette»

- Bilder må ha alt-text (usynlig bildetekst)

- Forkortede lenker er fy, fy

- Vær nøye med innholdet i emnefeltet

- Bruk også preheader aktivt

- SPF, DKIM og DMARC må være satt opp for domenet

- Inkluder lenke for visning av nyhetsbrev i nettleser

- Det må være enkelt å melde seg av nyhetsbrevet

RÅDENE

VI FIKK MANGE RÅD,  DETTE ER ERFARINGENE:



Svært få melder seg av - 0 til 2 i hvert nyhetsbrev

Noen blir deaktivert fordi postboks er full eller av andre tekniske 
grunner

Følg med på deaktiverte abonnenter

En og annen kampanje på Fb

Story med lenke til påmelding

En enkel tekst-annonse under alle artikler

ABONNENTER 
MÅ DYRKES

DE FORSVINNER AV SEG SELV



6 300 abonnenter

Gjennomsnitlig åpningsfrekvens hittil i år: 64 %

61 prosent åpner det på mobil

28 prosent åpner det på desktop

5 prosent åpner det på nettbrett

6 prosent ikke registrert

64 %

STATUS:



Knut Randem, knut@bobilverden.no

TAKK FOR MEG

mailto:knut@bobilverden.no
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